
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
                              

イエキレ          
                    ﾊｳｽｸﾘｰﾆﾝｸﾞ全般   で獲得した                                                                    イエキレ 

自社・元請）    個人・法人                                  ﾊｳｽｸﾘｰﾆﾝｸﾞ全般    での集客 
                             （BtoC/BtoB）        
                                     東京ガス 
              引渡し                    サマンサ 

清掃・外壁洗浄                 ｲﾝﾌﾞﾙｰﾑ 
             （元請顧客）                  ユニディ                                              地元の紹介案件 
                                     (BtoBtoC）                     引渡清掃 
                        元来の自社施工                                           顧客を創出し 
                        外注業者・販売ﾁｬﾈﾙ                                        現在出来るｻｰﾋﾞｽを行い 
                      にｲｴｷﾚの販売ﾁｬﾈﾙをｼﾞｮｲﾝﾄ                                       そこから依頼を受けた 
            定期清掃      し、販売機会の増加に            ﾏｯｯﾁﾝｸﾞｻｲﾄ                             自社施工以外の案件にも 
           （直接顧客      繋げて法人だけではなく       (BtoBtoC）                             外注業者を発掘する事で    ﾁﾗｼ・ﾃﾚｱﾎﾟ等 
           ・元請顧客）     個人宅への強化を図って                               空調関連施工   対応する、1ｽﾄｯﾌﾟの      ﾏｯﾁﾝｸﾞｻｲﾄ 
                       来た元々施工ﾒｲﾝ                                  定期清掃      便利な業者        やﾂｸﾘﾝｸ等 
                         の清掃業者                                                          ｻｲﾄから 
                                                                                                                              

ﾒﾝﾃﾅﾝｽ部から 
              光触媒施工                  の顧客、ﾐﾕｷ等 
              消毒施工                                                      外注依頼     地元の元請業者 

       
                     汚水槽清掃    害虫・ネズミ 

排水管清掃    ｺｰﾃｨﾝｸﾞ 
                     （外注）    （他部署） 
 
 
 
 
        緑・施工商品（自社） 青・施工商品（他部署・外注） 赤・顧客  
 

戦略ドメイン〔事業定義〕と市場目標 

イエキレというﾊｳｽｸﾘｰﾆﾝｸﾞ事業ブランドを作成し、ﾋﾞﾙﾒﾝの高い技術力とﾊｳｽｸﾘｰﾆﾝｸﾞの

高いﾎｽﾋﾟﾀﾘﾃｨ両方を持ち他社との差別化を計る。ﾋﾞﾙﾒﾝ・ﾊｳｸﾘの両方の営業ﾁｬﾈﾙで法

人・個人の顧客を増やす事により、両事業体の相乗効果を発揮させ顧客獲得機会を増や

す。 

① 対象市場 首都圏の個人・法人・各元請業者 
 市場目標 個人・法人どちらの顧客にも多種類の施工を提供できる便利な業者 

■これまでの戦略ドメイン（事業定義） 

■これまでの対象市場と市場目標 

首都圏で施工・顧客ともに困難案件に対応して来たノウハウを生かし、地方都市での 

顧客獲得と永続的な受注拡大・組織拡大を目指す。 

■これからの戦略ドメイン（事業定義） 

① 対象市場 日立市近隣の法人・店舗・ｵﾌｨｽ・工場・官公庁・個人宅・各業種元請・ﾌﾟﾗｯ

ﾄﾌｫｰﾏｰ 

市場目標 顧客のどんなニーズにも応じられる頼られる業者。 

 

■これからの対象市場と市場目標 

〔これまでの事業分野体系図〕 〔これからの事業分野体系図〕 


